17117 Der Werbetext, der Spannung schafft und

verkauft
So machen Sie lhre Werbetexte VERSANDbereit!

Warum Sie diese Informationsveranstaltung besuchen sollten:

Die pure Leistungsschau im Produkttext ist passé — heute zahlen spannende Storys, Personalisierung
sowie eine nutzenbasierte und [6sungsorientierte Kommunikation, die neugierig macht und Vorfreude
auf den Kauf erweckt. Je klarer Sie mit Ihren Kunden sprechen, je hochwertiger lhr Content ist, desto
tiiberzeugender sind Sie in lhren Werbetexten. Bringen Sie die Qualitat lhrer Werbetexte mit hochster
User Experience auf Ihrer Website auf einen Punkt und generieren Sie so langfristige, zufriedene
Kunden, die Sie immer wieder von Neuem begeistern.

Inhalte:
B Die 6 wichtigsten Punkte, wie Werbetexte (iberzeugen
B Storytelling als Basis lhres Image-/Produkt-Texts: Best Practice-Beispiele aus lhrer Branche
B Die besten Trigger-Formulierungen in Werbetexten fiir verschiedene Anwendungen in Print &
Web: Online-Inserate, Produktbeschreibung, Banner, Flyer, Claims, Teaser, Headlines
B 33 Teaser, Betreffzeilen und Uberschriften fiir Print und Web, die Sie nach Bedarf erfolgreich
einsetzen und die optimal funktionieren
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Mag. Daniela Kraincic, B.A.

Die Zielgruppe:
OO Mitglieder des Versand-, Internet- und allgemeinen Handels, sowie fiir Handelsagenten und
Mitglieder des AufRenhandels

Mehr als 71.000 Teilnehmer in (iber 4.500 Seminaren seit Griindung 2003 geben dem Konzept recht.
WIFI-UNTERNEHMER-AKADEMIE: Losungs- und unternehmerorientierte Seminare, Workshops und
Lehrgdnge
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